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•対象領域の実態把握
（面談、業務ウォッチ、
インタビュー、資料分析）
•問題点の発見と課題の設定
•解決目標の設定

•プロジェクト計画
（規模見積、スケジュール）
•業務分析
（ＤＦＤ、ＥＲＤ等）
•課題解決方法の提案
•システム要求仕様の作成

•ベンダー選出
•ＲＦＰ
•提案評価
•ベンダー選定支援

•進捗管理 •運用開始
　トレーニング支援

（注）：
１．本流れは、当研究所の代表的なコンサルティング業務の
　　流れであり、お客様の状況により変わります。
２．保守対応など運用後の活動は、別途の契約となります。

再見積

ＩＴコンサルティングの流れ

費用は発生しません

お問い合わせ
（初回コンタクト）

意志
決定

守秘義務契約 見積調査 見積説明 契約

•面談／業務ウォッチ
インタービュー
•貴社プロフィール
•抱えている問題・課題
•将来構想
•依頼業務内容

•進め方の提案
（スケジュール）
•費用見積
•依頼内容の確認
•諸条件の確認

費用が発生します

ベンダー開発
ｲﾝｽﾀﾚｰｼｮﾝ

予備調査 本調査 ベンダー選定 運用


